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Informationsprodukte sind derzeit ein heiBes Thema. Wir wechseln derzeit

aus dem Zeitalter des Computers in das Informationszeitalter.

Alles in der Welt dreht sich um Informationen und wer die neuesten und

genauesten Informationen hat, der macht das meiste Geld.

Viele Menschen stehen unter Zeitdruck und versuchen, Arbeit, Alltag und
das soziale Leben unter einen Hut zu bringen, sie suchen Leute, die ihnen
Informationen zur Verfiagung stellen. Wie viele aus der jingeren

Generation wollen sie sofortige Befriedigung, sie wollen nicht warten, bis

ein Produkt geliefert werden kann. Sie wollen es JETZT!

Das Internet ist das perfekte Medium um Informationen bereit zu stellen.
Durch sofortige Bezahlung und Lieferung, wird das Nadeléhr umgangen,
welches bei traditionellen Publikationen vorhanden ist und es schafft die
Moglichkeit, neueste Informationen buchstablich innerhalb von Minuten zu

liefern.

Immer mehr Menschen haben diesen Vorteil erkannt und nutzen das
Internet, um Informationsprodukte zu kaufen, weil dort die neuesten

Informationen zu finden sind.



Wenn Sie solche Informationsprodukte schaffen kbnnen und sie dem
entsprechenden Markt zur Verfligung stellen, dann kdnnen Sie online ein

gutes Einkommen erwirtschaften.

Sie denken vielleicht, es ist schwer, ein Informationsprodukt zu schaffen,

oder dass sie eine Menge Zeit und Muhe daflir aufwenden mussen.

Dieser Kurs zeigt Ihnen, dass das ein Irrtum ist und Sie ein
Informationsprodukt in nur wenigen Stunden, erstellen kénnen, wenn Sie
sich an die Arbeit machen und sich darauf konzentrieren. Es ist nicht schwer,
ein Informationsprodukt herzustellen, auch nicht, es zu vermarkten. Die meisten
Menschen zdgern und finden Ausreden und so erreichen sie ihr Ziel natlrlich
nicht.

Ein Informationsprodukt ist ein Produkt, das ein spezifisches Bedurfnis erfullt
oder ein bestimmtes Problem lost. Ein Beispiel ist, Menschen zu helfen, Gewicht
zu verlieren, Geld zu verdienen, zu verstehen, wie sie ein Informationsprodukt
erstellen, usw., usw. Normalerweise erstellen Sie ein Informationsprodukt zur

Losung eines Problems.

Wir werden in diesem Kurs Schritt flir Schritt zeigen, wie Sie Ihr eigenes
Informationsprodukt erstellen. Wie Sie nach Ideen suchen, bis hin zur Schaffung
des Produkts, um Umsatz zu erzielen. Wir sagen Ihnen, wie Sie einen
Verkaufsbrief erstellen, wie Sie Werbung flr Ihr Produkt machen und wie Sie es

schaffen, Traffic fir Ihr Produkt zu generieren.

Es wird empfohlen, am Anfang des Kurses zu beginnen und sich in der
vorgegebenen Reihenfolge durchzuarbeiten. Jeder Abschnitt zeigt Ihnen, wie Sie

ein bestimmtes Teil Ihres eigenen Produktes herstellen. Sehen Sie sich einen



Abschnitt an und fihren Sie dann jeweils den Schritt selbst aus, damit Sie die
Erfahrung verstarken und sicherstellen, dass Sie Ihr eigenes Produkt herstellen

kénnen.

Informationsprodukte kénnen die Losung sein auf Ihrem Weg zu einem
Vollzeiteinkommen im Internet. Dieser Kurs wird Ihnen helfen, ein

selbstbewusster Hersteller von profitablen Informationsprodukten zu werden.



 |deen fur die Recherche

Die Recherchephase vor jeder Produktentwicklung ist der wichtigste Teil
des gesamten Entwicklungsprozesses. Wenn Sie an diesem Punkt nicht
richtig forschen, dann haben Sie keine Ahnung, ob es einen Markt fur Ihr
Produkt gibt.

Unerfahrene Vermarkter schaffen ein Produkt und suchen sich dann einen

Markt, dem Sie das Produkt verkaufen kdénnen.

Das ist der sichere Weg zum Misserfolg.

Wenn Sie einen Markt kennen, werden Sie vielleicht auch intuitiv wissen,
welche Produkte dieser Markt braucht, aber Sie werden dennoch einige
Nachforschungen anstellen missen, um sicherzustellen, dass die

Nachfrage vorhanden ist.

Wenn Sie sich nicht vergewissern, dass Nachfrage besteht, dann werden
Sie um Ihren Umsatz kampfen miussen. Viel zu viele Vermarkter
Uberspringen diese Phase, weil sie glauben zu wissen, was der Markt

verlangt.

Der erste Schritt besteht darin, eine Idee zu finden, mit der Sie arbeiten
wollen. Sie sehen vielleicht etwas in den Nachrichten, lesen etwas in einer

Zeitung oder héren Leute Uber ein bestimmtes Thema sprechen. Vielleicht



sehen Sie etwas in einem Laden - Laden bieten oft spezielle
Werbeaktionen von beliebten und vielversprechenden Produkten. Dadurch

kdnnen Sie wertvolle Anregungen erhalten.

Sie kédnnen auch in Nischenforen nach Beitragen suchen, welche haufig
Probleme von Menschen erkennen lassen. Wenn ein Thema regelmaBig
angesprochen wird, dann wissen Sie, da gibt es ein Problem, mit dem

viele Menschen konfrontiert sind.

Seiten, wie www.Amazon.com und www.eBay.de sind groBartige Seiten,

in welchen Sie beliebte Themen und Produkte finden kénnen. Mit diesen
Anregungen werden Sie sicher in der Lage sein, Ideen flr Ihre Produkte

Zu gewinnen.

Wenn Sie eine Idee fiur ein Informationsprodukt haben, dann mussen Sie

sicherstellen, dass es daflir einen Bedarf gibt.

Gehen Sie auf Google und geben Sie einige Stichworte zu Ihrer
Produktidee ein. Sehen Sie sich die Suchmaschinenergebnisse durch und
suchen Sie nach weiteren Informationsprodukten. Wenn solche Produkte
bereits vorhanden sind, dann wissen Sie, es gibt eine Nachfrage fur

Produkte in dieser Nische.

Schauen Sie sich die Ergebnisse in Google Adwords an. Werden bereits
Informationsprodukte Gber Adwords bereitgestellt? Wenn ja, dann ist das
ein Hinweis, dass Geld in dieser Nische verdient werden kann.
Werbetreibende werden nicht fir Werbung zahlen, wenn ihre

Investitionen keine Rendite versprechen.



Es gibt Nischen, wo eine gewisse Nachfrage vorhanden ist, aber die
Menschen, die diese Nische flllen, haben entweder kein Geld oder sind
nicht bereit, Geld auszugeben. Sie werden feststellen, dass es in einigen

Nischen einfach keine Nachfrage nach Produkten gibt.

Es ist wichtig, dass Sie Ihre Sorgfaltspflicht erfullen, wenn Sie
Informationsprodukte herstellen. Wenn Sie das nicht tun, dann kénnten
Sie am Ende Geld verschwenden. Wenn Sie gutes Geld ausgeben und /
oder Zeit, um ein Informationsprodukt zu schaffen und Sie stellen fest,
dass keine Nachfrage vorhanden ist, haben Sie Zeit und Geld

verschwendet.

Zu viele Vermarkter Uberspringen diesen Schritt, weil sie glauben, den
Markt zu kennen und sind dann sehr enttauscht, wenn sie merken, dass

sie nichts verkaufen.

Vermarkter, die online gutes Geld verdienen, haben ihre Produktideen
vorher Uberprift, egal wie gut sie sich in einem Markt auskennen. Es ist
wirtschaftlich sinnvoll, sicherzustellen, dass die Nachfrage da ist da, bevor

Sie ein Produkt erstellen.



e Formate von

Informationsprodukten

Sobald Sie sich flur eine Nische entschieden haben, fir welche Sie ein
Produkt erstellen, sollten Sie sich entscheiden, welches Format Sie

wahlen.

Einige der beliebtesten Formate sind:

> E-Books

> Software

> Audioproduktionen

> Videoproduktionen

> Mitgliedschaftsseiten

> Persdnliches Coaching

> Kurse fur Zuhause

Ihr Produkt kann auch eine Kombination der oben genannten Formate
enthalten, das hangt davon ab, was der Markt verlangt. Bestimmte
Nischen fragen bestimmte Produktformate nach und Ihre Marktforschung

wird dies zeigen.
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Sie kénnen ein E-Book als Frontendprodukt anbieten und erstellen dann
ein anderes Produktformat als Backendprodukt oder Sie bieten dieses als

einmaliges Angebot an.

Die Wahl liegt ganz bei Ihnen und hangt von Ihren Fahigkeiten, Ihrer Zeit,

Ihrem Budget und den Bedurfnisse des von Ihnen gewahlten Markts ab.

Normalerweise werden E-Books als weniger wertvoll, im Vergleich zu
Audios oder Videos wahrgenommen. Diese werden als hochwertiger
eingeschatzt, in der gleichen Weise, wie eine DVD wertvoller erscheint, als

eine CD.

Flr diese Produkte erhalten Sie in der Regel eine einmalige Zahlung, das
ist nett, aber eine Mitgliedschaftswebseite kdnnte eine wiederkehrende
GeblUhr (abhangig von Ihrem Geschaftsmodell) bedeuten, das heiBt, Sie

kdnnten jeden Monat eine Gebuhr berechnen.

Solche Webseiten sind ein tolles Geschaftsmodell, wegen dem Cashflow
und vielleicht sollten Sie eine solche Seite flir Ihre Nische schaffen, auch

wenn das nicht der Ausgangspunkt sein kann.

Persdnliches Coaching und Kurse fir zu Hause (physische Produkte)
werden als sehr viel hochwertiger wahrgenommen, als andere

Informationsprodukte.

Persdnliche Coaching-Programme kénnen mehrere hundert Euro pro
Monat oder mehrere tausend pro Jahr einbringen. So lange, Sie Wert

bieten, gibt es keinen Grund, warum Sie das nicht tun kdénnen. In der
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Regel werden Sie mit anderen Produkten flr Ihre Nische anfangen, bevor

Sie ein persodnliches Coaching anbieten.

Studiengange flr Zuhause sind hochwertige Produkte, die Sie flir mehrere
hundert, wenn nicht sogar fir tausende Euro verkaufen kdnnen. Sie
bestehen in der Regel aus einer Kombination von DVDs, CDs, Blchern
und so weiter mit einem bestimmten Ziel vor Augen. Einer der

bekanntesten Studiengange flir Zuhause war das Butterfly Marketing.

Wenn Sie Studienprogramm fiur Zuhause produzieren, dann missen Sie
eine digitale Komponente liefern, damit die Leute etwas haben, mit dem
sie anfangen kdnnen, wahrend sie darauf warten, ihr Programm zu

erhalten. Dies befriedigt den Bedarf nach sofortiger Belohnung.

Aus der Recherchephase fur Ihr Produkt wissen Sie, was der Markt
verlangt und sind in der Lage, ein Produkt in dem Format zu gestalten,
welches der Markt verlangt. Die Schaffung von zusatzlichen, mehr in die
Tiefe gehenden Programmen in Form von hochwertigen Formaten,

ermdglicht es Ihnen, Ihre Gewinne Uber Backendprodukte zu machen.

e Outsourcing

Outsourcing ist, wenn Sie Freiberufler damit beauftragen, bestimmte

Arbeiten fur Sie zu erledigen. Im Rahmen dieses Kurses wird das
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Beauftragen eines Freiberuflers flr einen Teil, oder das komplette
Informationsprodukt erortert.

Wenn Sie das Geld dazu haben, ist das definitiv der zukunftsweisende
Weg. Diese Strategie erlaubt es Ihnen, Ihre Zeit auf die Arbeit als
Unternehmer zu konzentrieren und die Arbeiten nicht selbst auszufiihren,
sie kdnnen Ihre Ergebnisse maximieren, wahrend Sie gleichzeitig, die

Herstellungszeit des Produkts reduzieren.

Es ist schwierig, gute Freiberufler zu finden. Sobald Sie einen gefunden
haben, behandeln sie ihn gut, zahlen sie etwas mehr als den Ublichen
Preis (damit er auf Ihre Bedlrfnisse reagiert), und geben Sie ihm immer

etwas, zu arbeiten.

Freiberufler kbnnen sehr wankelmutig sein, aber es gibt einige echte
Perlen darunter. Wenn Sie haufig Arbeiten an gute Freiberufler vergeben,
mussen Sie deren Daten aufbewahren, damit Sie sich an diese wenden

kdnnen, wenn viel Arbeit ansteht.

Sie finden Freiberufler auf Seiten, wie www.myHammer.de oder

www.freelance-market.de oder www.Freelancer.de. Das alles sind Borsen

fUr Freiberufler. Sie konnen Freiberufler auch in Nischenforen finden.

Wenn Sie mit einem Freiberufler Kontakt aufnehmen, muissen Sie wissen,
was Sie wollen. Erstellen Sie eine kleine Ubersicht, in der Sie genau
beschreiben, was Sie wollen. Seien Sie prazise und setzen Sie Fristen flr
das Projekt.
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Sie mussen als Projektleiter agieren und Ihre Freiberufler flihren, um

sicherzustellen, dass Ihre Produkte punktlich geliefert werden.

Wenn Sie auf der Suche nach einem guten Freiberufler sind, missen Sie
sich seine Bewertungen und sein Feedback ansehen. Dies wird Ihnen
zeigen, wie gut er ist und ob andere Menschen mit den Ergebnissen

zufrieden waren.

Wenn jemand ein negatives Feedback oder negative Bewertungen hat,
dann prifen Sie sorgfaltig die Ursache, bevor sie einen Auftrag vergeben.
Sie mussen sicherstellen, dass Ihr Produkt so gemacht wird, wie Sie es

wollen.

Auf diesen Seiten kdnnen Sie in der Regel auch Freiberufler finden, die
neu auf diesem Gebiet sind und bereit sind, die Arbeiten etwas gunstiger,
als die Konkurrenz auszufihren, weil sie sich positive Bewertungen
verdienen wollen. Es ist wie ein Spiel, das gut oder schlecht ausgehen

kann.

Wenn Sie Uber die oben genannten Webseiten einen Freiberufler
beauftragen, haben Sie einen gewissen Schutz vor Nichtlieferung von
Produkten. Zahlen Sie nicht den vollen Betrag im Voraus. Entweder legen
Sie das Geld auf ein Treuhandkonto oder machen eine Anzahlung per
Paypal. Viele Freiberufler verlangen eine Anzahlung vom Kaufer, damit
gewahrleistet ist, dass der Kunde seri6s ist. Manchmal will ein
Auftraggeber andere Ubers Ohr hauen, bei Freiberuflern kommt das

genauso vor!
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Wenn Sie per Paypal zahlen, kbnnen Sie innerhalb von 45 Tagen einen
Streitfall anmelden, wenn Sie Ihr Produkt nicht erhalten haben und in der

Regel erhalten Sie Ihr Geld zurtck.

Freiberufler sind eine groBartige Moéglichkeit, um Produkte erstellen zu
lassen. Wenn Sie nicht Uber die Zeit oder die Fahigkeit verfugen, die

Produkte selbst zu erstellen, dann ist diese Mdglichkeit ideal.

Das erfordert eine Investition Ihrerseits. Sie kénnen davon ausgehen,
dass Sie bis zu 400 € oder mehr fir ein gutes E-Book ausgeben muissen.
Andere Produktformate kénnen sogar teurer werden. Allerdings ist es eine
gute Investition, weil Sie sich auf andere Teile Ihres Unternehmens

konzentrieren mussen.
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 Schnelle Erstellung von

Informationsprodukten

Viele Menschen wollen selbst ein Informationsprodukt erstellen,
besonders wenn sie neu auf dem Markt sind oder die Finanzen knapp
sind.

Das Erstellen eines Informationsprodukts ist fur viele Menschen sehr
Uberwaltigend, deshalb wird in diesem Abschnitt eine Mdglichkeit erklart,
wie Sie ein solches Produkt schnell herstellen. Wir sprechen hier Gber das

Erstellen eines E-Books, aber die Technik gilt fir Format.

Wir gehen davon aus, dass Sie eine Nische und ein Thema gefunden
haben, bevor Sie mit diesem Abschnitt beginnen. Wenn das nicht der Fall
ist, dann gehen Sie zuriick zum vorherigen Abschnitt und holen Sie das

nach.

Schritt 1 — Inhalt

Zunachst mussen Sie entscheiden, zu welchem Zweck Ihr Produkt
eingesetzt wird. Das bedeutet, Sie missen in Foren von Nischenmarkten
recherchieren, um zu verstehen, welches die haufigsten Probleme der
Menschen sind. Vielleicht haben Sie auch im vorigen Abschnitt ein

spezifisches Problem identifiziert, das Sie angehen wollen.
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Schritt 2 — Ausarbeiten

Nun mussen Sie das Produkt ausarbeiten. Erstellen Sie eine leere Seite
fir das Cover, die Sie spater abschlieBen. AuBerdem miissen Sie einen
Haftungsausschluss einarbeiten. Wenn nétig, lassen Sie sich hier rechtlich
beraten, um sicherzustellen, dass er richtig ist und Sie rechtlich

abgesichert sind.

Die nachste Seite sollte fur das Inhaltsverzeichnis reserviert sein. Dies

wird den Leuten helfen, sich in Threm Buch zurechtzufinden.

Auf der nachsten Seite sollte eine EinfUhrung erstellt werden.

Dann schreiben Sie Kapiteliberschriften zu den wichtigsten Themen, die
Sie in Ihrem Buch erfassen wollen. Achten Sie darauf, dass sie in
logischer Reihenfolge angeordnet sind, damit das Thema erdrtert und die
Lésung prasentiert wird. Dies ist das Rlckgrat des Buches und es muss

Sinn machen.

Danach folgt eine Schlussfolgerung oder eine Zusammenfassung auf der

nachsten Seite.

Auf der nachsten Seite nennen Sie Datenquellen, gefolgt von eventuellen

Anhangen.

Schritt 3 - Inhalt einfiigen
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Unter jeder der Abschnittstberschrift fligen Sie jetzt detaillierten Text ein,
den Sie in diesem Abschnitt behandeln wollen. Dies sind die wichtigsten
Punkte, die Sie abdecken mussen. Je nachdem, wie viel Sie schreiben,

kdnnen Sie noch einige Unterlberschriften einfligen.

Schritt 4 — Ausarbeiten

Nun mussen Sie jeden Abschnitt mit Inhalt flllen. Die EinfUhrung und den
Abschluss sollten Sie zum Schluss machen. In der Einleitung erzahlen Sie
den Leuten, was Sie ihnen sagen wollen, und wie das Buch zu verwenden
ist und in der Schlussfolgerung fassen Sie Ihre Aussagen zusammen und

geben eine Empfehlung ab.

Der Abschnitt mit den Literaturquellen, nennt fir den Leser interessante
Quellen des Buches. Dies kénnen eigene Produkte oder Affiliate-Produkte
sein. Sprechen Sie Beschreibungen an, vermeiden Sie aber jeglichen Hype

und flgen Sie nach Mdéglichkeit Bilder hinzu.

SchlieBlich enthalten die Anhénge Informationen, die flr das Lesen des
Buches erforderlich sind, aber nicht in den Hauptteil des Buches passen,
z. B. eine Liste von ahnlichen Seiten oder weitere Informationen Uber ein

bestimmtes Thema.

Und das ist alles, was Sie brauchen, um ein Informationsprodukt zu

erstellen.
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Wenn Sie eine Schreibblockade haben, stellen Sie die Arbeiten
vortbergehend ein und tun Sie etwas anderes. Versuchen Sie nicht, sich
zum Schreiben zu zwingen, denn das wird schiefgehen. Beschaftigen Sie
sich mit etwas anderem und versuchen Sie spater wieder zu schreiben.

Sie werden sehen, es wird IThnen dann viel leichter fallen.

Lassen Sie sich von anderen Informationsprodukten auf dem Markt
inspirieren. Sie kénnen sich auch in Artikelverzeichnissen nach

Informationen umsehen, wenn das erforderlich ist.

Sie dlrfen jedoch NICHT einfach Informationen kopieren, die Sie finden.
Wenn Sie auf nutzliche Informationen stoBen, mulssen Sie diese in
eigenen Worten nacherzahlen, damit es sich um eigene Inhalte handelt.
Andernfalls verletzen Sie die Urheberrechte von anderen, dadurch kénnte

Ihnen ein Verfahren angehangt werden.

Wo es leichter ist, ein Bild zu verwenden, um ein Konzept zu erklaren,
verwenden Sie ein Bild. Bilder sagen wirklich mehr als tausend Worte und
viele Menschen reagieren gut darauf, wenn es darum geht, ein Konzept zu

erlautern.

Achten Sie darauf, dass in Ihr Informationsprodukt durch Seitenzahlen
gegliedert ist. Das hilft denen, die Ihr Produkt ausdrucken, die Seiten in

der richtigen Reihenfolge zu sortieren.

Vergewissern Sie sich, dass Ihr Buch nicht Gberflllt ist und auch nicht zu
viele Leerraume aufweist. Wenn zu viele Inhalte in ein Buch gepackt

werden, ist es schwer, zu lesen. Auch viele Leerraume sind nicht gunstig,
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die Leute haben dadurch das Gefiuhl, dass Sie keinen ausreichenden Wert
far ihr Geld bekommen. Finden Sie eine Balance zwischen Text und freien

Stellen, die es leicht macht, den Text zu lesen.

Die Frage, wie viel Sie schreiben, lasst sich dadurch beantworten, dass
alle wichtigen Punkte erértert werden muissen. Schwafeln Sie nicht,
schreiben Sie nicht, um den Platz zu flllen, denn das wird Ihr Buch

entwerten.

Diese Empfehlung gilt fir jedes Produktformat, alles was Sie tun miussen,

ist die Methode anzupassen, mit welcher Sie Inhalte schaffen.

Sobald Sie Ihr Buch fertig gestellt ist, machen Sie eine
Rechtschreibprifung und eine Grammatikiberprifung und dann lassen
Sie das Buch von jemandem gegenlesen. Das ist besonders wichtig, wenn
Sie kein Muttersprachler in der Sprache sind, in welcher das Buch verfasst
wurde. Wenn Ihr Buch voll von Fehlern ist, dann wird es in den Augen des

Lesers weniger wert sein.

Damit stellen Sie auch sicher, dass Ihr Buch leicht zu lesen und sinnvoll
ist. Sie haben vielleicht etwas geschrieben, das logisch flur Sie ist, aber
Sie kdnnen es vielleicht nicht so erklaren, dass andere Leute es leicht

verstehen konnen.
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e Werbetexte 101

Das Erstellen von Werbetexten ist eine Fahigkeit, die Sie leicht erlernen
kdnnen. Ein guter Werbetexter braucht lange, bis er wirklich gut ist, aber
jeder kann es schaffen. Das Outsourcing von Werbetexten kann sehr
kostspielig sein, weil gute Werbetexter unter Umstanden Zehntausende

Euro verlangen.

Dennoch handelt es sich um eine Fahigkeit, die Sie Uberraschend leicht
selbst erlernen kédnnen, wenn Sie sich wirklich darauf konzentrieren.
Dieses Kapitel gibt Ihnen einen kleinen Uberblick (iber das Texten und wie

Sie einen Verkaufsbrief gestalten.

Wahrend des ganzen Prozess gibt es eine Frage, die Sie sich in erster
Linie stellen missen und das ist die Frage, die sich auch Ihr Leser beim

Lesen Ihres Verkaufsbriefes stellt.

“"Was springt dabei fur mich raus?”

Das ist die Frage, die Sie sich stellen miissen, damit Sie etwas verkaufen

kdnnen.
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Sehen Sie sich andere Informationsprodukte in Ihrer Nische an und
nutzen Sie diese zur Inspiration. Kopieren Sie nicht einfach, nutzen Sie

diese zur Inspiration.

Sehen Sie sich Verkaufsbriefe an, die bei Ihnen den Wunsch ausgeldst
haben, etwas zu kaufen und Uberlegen Sie sich, welche Aussagen darin,
Sie dazu gebracht haben, etwas zu kaufen und nutzen Sie diese ebenfalls

zur Inspiration.

Ein typischer Verkaufsbrief ist aus folgenden Komponenten aufgebaut:

Uberschrift

Dafiir werden Sie 80-90% Ihrer Zeit aufwenden. Die Uberschrift ist das
erste, was die Leute sehen, wenn sie auf Ihre Internetseite kommen und
vielleicht ist es das einzige, was sie sehen. Das ist vielleicht Ihre einzige
Méglichkeit, das Interesse eines Menschen zu wecken und aus einem

Interessenten einen Kunden zu machen.

Sie werden verschiedene Uberschriften testen, damit Sie reichlich Traffic
fir Ihre Webseite bekommen und schlieBlich mit der besten Uberschrift

die beste Konversionsrate erhalten.
Untertitel

Ihre Untertitel richten sich nach der Uberschrift, Sie kdnnen dabei auf
erreichte Erfolge hinweisen und die Leute dazu animieren, Ihren

Verkaufsbrief zu lesen.
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Sich mit dem Leser identifizieren und sein Problem verstehen

Nach der Einfihrung, missen Sie sich mit Ihrem Leser identifizieren und
ihm zeigen, dass Sie sein Problem verstehen. Hier machen Sie dem Leser
sein Problem bewusst und Sie machen ihm klar, dass er eine Losung flr

sein Problem braucht (die Lésung ist Ihr Produkt)

Sagen Sie ihm, warum Sie ihm helfen kénnen

Jetzt mussen Sie Empfehlungen von Kunden einfligen und sagen, wie Ihr
Produkt dem Kunden weiterhelfen wird. Teilen Sie potentiellen Kunden
mit, warum Sie ihnen helfen kénnen und zeigen Sie, dass Ihr Produkt die

Lésung fur ihr Problem ist.

Beweise

Sie mussen dem Interessenten einen Beweis daflir liefern, dass Ihr
Produkt auch halt, was es verspricht. Dies kdénnen sie tun, indem Sie
Bewertungen von potentiellen Kunden verdéffentlichen, gleichgliltig in
welcher Form. Ein Bild des Kunden gibt der Bewertung mehr
Glaubwirdigkeit, es macht einen guten Eindruck, wenn Sie den
kompletten Namen und den Wohnort des Kunden angeben, anstatt nur

mysteridse Initialen. Das hilft WIRKLICH, zu verkaufen.

Erklaren Sie, warum deren Produkt ihre Probleme lost
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Dann gehen Sie beziglich des Problems mehr ins Detail und warum Ihr
Produkt es l6sen wird. Diese Aussagen bauen auf dem auf, was Sie
vorher schon geschrieben haben und bereiten den Kunden darauf vor,

was er zu erwarten hat.

Sagen Sie ihnen, was sie zu erwarten haben

Sagen Sie Ihren Kunden gerade heraus, was auf sie zukommt. Bleiben
Sie nicht vage, denn das wird die Leute abschrecken - sie werden das
Geflhl haben, dass Sie etwas zu verbergen haben. Geben Sie aber nicht
alles Preis, was Sie zu bieten haben. Das ist ein schwieriger Balanceakt,
aber den mussen Sie schaffen. Verwenden Sie, wenn mdglich,

Produktbilder, um das Produkt in deren Gedanken zu starken.

Geben Sie Boni

Die Leute lieben kostenlose Geschenke. Aber bleiben Sie realistisch.
Bieten Sie nicht Geschenke im Wert von 18.983.398,08 € an, bei einem
Produkt fir 7,00 €, denn das ist nicht realistisch und der Leser wird unter
Umstanden misstrauisch. Bleiben Sie realistisch und bieten Sie keinen
alten Ramsch an. Bieten Sie Boni an, die auf das Hauptprodukt aufbauen.
Wenn Ihre kostenlosen Boni keinen Bezug zu IThrem Hauptprodukt haben,
werden die Leute sich nicht daflr interessieren, weil es nicht dazu

beitragt, Ihr Problem zu Iésen.

Eine Garantie ist wichtig
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Geben Sie eine Garantie und halten Sie sich daran. Wenn Sie eine
Garantie geben, ist es wirklich wichtig, dass Sie sich auch daran halten.
Je langer die Garantie ist, die Sie bieten, umso geringer werden die
Erstattungen ausfallen (vorausgesetzt Ihr Produkt ist qualitativ
hochwertig). Wenn Sie eine Seite, wie zum Beispiel Clickbank nutzen

mussen Sie eine 60-Tage-Geld-zurlick-Garantie anbieten.

Aufruf zum Handeln

Jetzt brauchen Sie noch einen Aufruf zum Handeln. Sagen Sie Ihrem
Kunden, was er tun soll. Wollen Sie, dass er sich als Mitglied auf Ihrer
Seite anmeldet, dass er sich registriert, dass er etwas kauft? Was es
auch ist, sagen Sie es ihm, wiederholen Sie die wichtigsten Vorteile Ihres
Produkts und fordern Sie die Leute zum Handeln auf, denn das wird ihr

Problem losen.

Abschluss

SchlieBen Sie den Verkaufsbrief ab, mit einem weiteren Aufruf zum
Handeln, erinnern Sie die Leute daran, dass sie heute noch handeln

mussen. Verabschieden Sie sich auf positive Weise!

P.S.

Am Schluss sollten Sie noch zwei oder drei PS anhangen. Hier
wiederholen Sie Ihre Garantie und die wichtigsten Vorteile Ihres Produkts

und den Aufruf zum Handeln.
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Nehmen Sie sich Zeit fur IThre Werbetexte, denn diese Texte kann man
nicht so einfach aus dem Handgelenk schitteln. Es empfiehlt sich, den
Verkaufsbrief am Stlck zu verfassen, machen Sie nicht zu viele Pausen,

denn dann kdnnten Sie den Faden verlieren.

Sie mussen Ihren Zielmarkt verstehen, wenn Sie erfolgreiche Werbetexte
schreiben wollen. Wo gibt es Probleme? Gibt es wichtige ungeklarte

Fragen? Wonach suchen sie?

Wenn Sie diese Fragen beantworten kénnen, wird es Ihnen leichter fallen,

einen guten Werbetext zu schreiben.

Wenn Ihr Verkaufsbrief fertig gestellt ist, bereiten Sie sich darauf vor,
dass sie ihn optimieren mulssen, um die Konversionsrate zu verbessern.
Sie kénnen verschiedene Uberschriften ausprobieren und andere
Komponenten variieren, um zu sehen welche Variante, die beste
Konversionsrate bringt. Naturlich ist der Zweck, die Konversionsrate zu

optimieren.

Die Fahigkeit Werbetexte zu erstellen ist sehr nitzlich und sie werden
diese nicht nur in Verkaufsbriefen brauchen, sondern auch beim Verfassen
von Artikeln, Autoreninformationen, Anzeigentexten, Werbetexten in
Adwords usw. Nehmen Sie sich Zeit, diese Kunst zu lernen, denn flr Ihre

Karriere als Internetunternehmer wird dies sehr nutzlich sein.
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 Produktwerbung

Wenn Sie Ihr Produkt geschaffen und Ihren Verkaufsbrief verfasst haben
und alles auf Ihrer Internetseite hochgeladen haben, brauchen Sie

naturlich Traffic auf Ihrer Internetseite.

Das ist genau so wichtig, wie das Produkt selbst und auch dies ist ein
Schritt, den Sie selbst tun kédnnen oder an Freiberufler delegieren kénnen.
Eine komplette Einfihrung in die Kunst, wie man Traffic generiert, wirde
zu weit fithren, aber Sie werden einen Uberblick {iber die entsprechenden

Techniken erhalten und wie Sie angewendet werden.

Pay Per Click

Sicher kennen Sie Google Adwords, eine Form der Internetwerbung auf
dem Markt. Google AdWords Anzeigen werden geschaltet, wenn sie
thematisch zum Inhalt der Suchanfrage bzw. zum Content einer Website
passen. Der Werbende hinterlegt zu diesem Zweck Stichworter,
sogenannte Keywords, die das beworbene Produkt beschreiben. Gibt ein
User diesen, oder einen ahnlichen Begriff als Suchanfrage bei Google ein,
bekommt er neben den organischen Suchergebnissen auch passende

AdWords Anzeigen zu sehen

Im Gegensatz zu den organischen Suchergebnissen ist die Einstellung von

AdWords-Anzeigen nicht kostenlos. Der Inserent legt ein Monatsbudget
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fest und bietet einen Maximalpreis, den er bereit ist flr einen Klick auf
seine Anzeige zu bezahlen. Dieser Wert wird maximaler CPC (Cost-per-

Click) genannt.

Der wirkliche Vorteil bei PPC ist, dass Sie sofort Traffic erhalten.
Organische Suchergebnisse sind groBartig aber Sie missen manchmal

Monate warten, bevor Sie ein wenig Traffic bekommen.

PPC kann man schnell fir sein Unternehmen nutzen und genau so schnell
wieder absetzen. Sie mulssen nur wissen, was Sie wollen, denn unter
Umstanden kénnen Sie damit eine Menge Geld los werden und wenige
Ergebnisse erreichen, aber wenn es richtig angewandt wird, ist PPC

extrem gut.

Es ist eine gute Mdglichkeit, die Wirksamkeit Ihres Verkaufsbriefs sofort
zu prifen. Lassen Sie Tausend Besucher Ihre Webseite besuchen und
prifen Sie, wie hoch die Konversionsrate ist. Testen Sie verschiedenen
Uberschriften oder Verkaufsbriefe und priifen Sie, welche am Besten
funktionieren. Viele der Vermarkter tun das, um zu testen ob ein Produkt

im Markt durchsetzbar ist und es ist eine gute Mdglichkeit, zu verkaufen.

Setzen Sie sich eine tagliche Grenze, die Sie fir PPC ausgeben und stellen
Sie sicher, dass Sie sich diesen Betrag auch wirklich leisten kédnnen. Sie
mussen Ihre Kampagnen taglich Gberwachen, um zu sehen, wie diese
ankommen und Sie mussen die Kampagnen und die Gebote auf

Schllsselworte anpassen, um zu sehen, was funktioniert und was nicht.

Organische Suchergebnisse
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Dies sind Ihre alltaglichen Platzierungen in den Ergebnisseiten der
Suchmaschinen. Es kann Monate dauern, bis man in den
Suchmaschinenergebnissen unter den ersten ist, das hangt davon ab, wie
wettbewerbsfahig man ist und wie viel Zeit man damit verbringt,

Werbung mit seiner Webseite zu machen.

Sie sollten mindestens unter den ersten zehn sein, um ein wenig Traffic
zu generieren. Das bedeutet, dass wenn Sie einmal auf den vorderen
Platzen gelandet sind, regelmaBige Arbeiten erforderlich sind, damit Sie

diesen guten Rang verteidigen kdnnen.

Zuerst mussen Sie sicherstellen, dass die entsprechenden Faktoren Ihrer
Seite richtig eingestellt sind. Das bedeutet Ihre Metatags und Titletags
mussen auf Ihre Keywords eingestellt sein. Achten Sie darauf, dass Ihr
Verkaufsbrief viele Schlisselworte enthalt, aber opfern Sie nicht die gute
Lesbarkeit des Verkaufsbriefs, um viele Keywords unterzubringen. Achten
Sie darauf, dass Ihr Domainname ebenfalls Schlisselwoérter enthalt, denn

das hilft bei einer guten Platzierung in den Suchmaschinenergebnissen.

Dann miussen Sie sich darauf konzentrieren, dass Links auf Ihre Seite
fuhren. Idealerweise sollten diese Links von relevanten Seiten zu Ihnen
flUhren, da viele Suchmaschinen diesen Seiten mehr Gewicht beimessen,

als Links von anderen Seiten, die in Ihrer Nische nicht relevant sind.

Diese Links kénnen von Artikelverzeichnissen kommen, von
Webseitenverzeichnissen, Internetseiten, von Blogs oder Seiten wie

Squidoo, Hubpages usw.
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Diese zuletzt genannten Seiten ermdéglichen Ihnen, eigene Internetseiten
mit eigenem Inhalt zu gestalten. Es ist empfehlenswert, eine Seite auf
Basis Ihrer Schliusselworte mit Links zu Ihren anderen Seiten und zu Ihrer
Hautseite zu gestalten. Dies wird Ihnen helfen, sich in den
Suchmaschinenergebnissen besser zu platzieren und Sie werden
feststellen, dass auch diese Internetseiten in den
Suchmaschinenergebnissen auftauchen und Ihnen helfen, mehr Traffic zu

generieren.

Traffic zu erzielen ist ein fortwahrender Prozess und Sie sollten sich
regelmaBig darum kimmern. Wenn Sie das tun, kénnen Sie die

Suchmaschinen mit fast jedem Schlisselwort dominieren.

Sie mussen einige Nachforschungen anstellen, was die Schllsselworte
angeht. Finden Sie heraus, welche Schlisselworte die Leute eingeben.
Aber konzentrieren Sie sich nicht nur auf die popularsten. Sie werden
feststellen, dass eine Menge Traffic von den weniger popularen
Schllsselworten kommt - so etwa 80%, deshalb ist es wichtig, diese

Schlisselworte zu nutzen, wie auch die popularen.

Mit wenig Arbeit und Anstrengung kénnen Sie die Suchmaschinen recht
leicht beeinflussen und eine Menge Traffic generieren. Sie mulssen sich
jedoch darauf einstellen, dass es einige Wochen oder Monate dauern wird,
bis Sie Traffic generieren, aber je mehr Arbeit Sie investieren, umso
schneller wird es gehen. Denken Sie daran, wenn Sie es sich leisten
kdnnen, diese Arbeiten an Freiberufler zu vergeben, dann tun Sie das,
denn das erlaubt IThnen, noch schneller ein besseres

Suchmaschinenergebnis zu erreichen!
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 Fulfilment Services

Ein Fulfilmentservice ist ein Unternehmen, das aus Ihrem digitalen
Produkt ein physikalisches Produkt macht und es an Ihre Kunden
weiterleitet. Sie sind in diesem Prozess nicht involviert, dadurch kénnen

Sie Ihre Webseite weitgehend automatisieren.

Physikalische Produkte werden oft als hochwertiger wahrgenommen und
manche Leute mdchten lieber ein physikalisches Produkt als ein
elektronisches. Sie kdnnen ergdanzende Produkte anbieten und haben

eine gute Konversionsrate.

Wenn Sie wollen, kdnnen Sie die physikalischen Produkte natlrlich auch
selbst produzieren und ausdrucken, aber Sie werden es bald leid sein,
standig CDs zu brennen und zur Post zu bringen. Wenn Sie alles selbst
machen, laufen Sie Gefahr, dass Sie als Unternehmer wichtige Aufgaben
nicht wahrnehmen kdénnen und sich nur auf den Versand Ihrer Produkte
konzentrieren. Ein Fulfilment Service nimmt Ihnen diese Arbeiten ab und
gibt Ihnen Zeit, sich um andere Aufgaben zu kiimmern und Geld damit zu

verdienen.
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Es gibt eine groBe Anzahl dieser Fulfilment Services, die verschiedene
Produkte und Dienstleistungen anbieten. Manche produzieren DVDs und
CDs, andere Bucher und wieder andere bieten eine Kombination dieser
Medien an. Welchen Dienstleister Sie wahlen, hangt vom Format des

physikalischen Produkts ab, das Sie anbieten.

Werfen Sie einen genauen Blick auf die Kosten, die flr diese
Dienstleistung auf Sie zukommen. Der Fulfilment Service wird eine
Gebuhr flr den Versand verlangen - ist es ein fairer Preis? Wie viel wird

fur die Produktion Ihres Produktes verlangt? Ist der Preis in Ordnung?

Die vielleicht wichtigste Frage, wie ist die Qualitat und wie sind die

Versandzeiten?

Manche Fulfilment Dienstleister liefern nicht die beste Qualitat. Viel hangt
vom angewandten Druckprozess ab. Bestellen Sie immer ein Muster,
damit Sie sichergehen kénnen, dass Sie auch mit dem Endprodukt

zufrieden sein konnen.

Manche Fulfilment Dienstleister bestehen darauf, dass alle sechs Monate
eine Bestellung aufgegeben wird. Wenn sich Ihr Informationsprodukt
nicht verkauft, missen Sie Ihre Strategie Giberdenken und Uberlegen,

welche Strategie die beste ist.

Es gibt sehr viele Fulfilment Services und Sie sollten einen Dienstleister
wahlen, der in Ihrer Heimat ist, oder in einem Land, in dem sich die
Mehrheit Ihrer Kunden befindet.
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Denken Sie daran den Fulfilment Service regelmaBig zu Uberprifen, damit
Sie eine gute Servicequalitat und ein gutes Produkt erhalten. Manche
Fulfilment Services wickeln sogar Bestellungen und Reklamationen von
Kunden ab. Wenn das der Fall ist, dann lasst sich Ihr Unternehmen noch

weiter automatisieren.

Ein physikalisches Produkt eines Fulfilment Service kann als erganzendes
Produkt, als Backend Produkt oder als Komplettprodukt verwendet
werden, das hangt von Ihrer Unternehmensstrategie ab. Denken Sie
daran, wenn Sie ein physikalisches Produkt vertreiben, bendtigen Sie
zusatzlich eine digitale Komponente, damit die Leute etwas zu “tun”
haben, wahrend sie darauf warten, dass das physikalische Produkt
eintrifft. Dadurch bleiben Sie am Thema interessiert und wenn dann das
Paket mit der Lieferung eintrifft, haben sie die Sache nicht schon

vergessen.
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Zusammenfassung

Informationsprodukte sind im Moment wirklich ein heiBes Thema und die
Leute verdienen teilweise sechsstellige Betrage durch den Verkauf dieser
Produkte. Auch Sie kdnnen in das Informationszeitalter eintauchen und

Verleger von digitalen Informationen werden.

Wenn Sie diesem Kurs folgen, so wird Ihnen das helfen, Ihr eigenes
Informationsprodukt zu erstellen und Sie kbnnen mit dem Verkauf
beginnen. Wenn Sie neu sind im Geschaft mit Informationen, dann
beginnen Sie von Anfang an und arbeiten sich Schritt fir Schritt durch

jedes Kapitel.

Das Schreiben von Informationsprodukten ist nicht schwer und es ist

etwas, das viel leichter geht, als Sie vielleicht geglaubt haben.

Mit etwas Fantasie und Arbeit, kdnnen Sie Produkte schaffen, die Ihnen in
den kommenden Jahren Gewinne einbringen werden. Wenn Sie das
Produkt jedes Jahr aktualisieren, um es frisch und aktuell zu erhalten,

kdnnen Sie sogar noch einen hdheren Gewinn erreichen.

Der nachste Schritt ist die Produktrecherche. Finden Sie ein Thema und
schaffen Sie ein Produkt. Es wird Ihnen nicht helfen, nur diesen Kurs zu
lesen, damit verdienen Sie kein Geld. Wenn Sie den Kurs machen und

dann handeln, werden Sie erfolgreich sein!
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Diejenigen, die am meisten Geld verdienen sind die, die zuerst einen Plan
machen und dann handeln. Versuchen Sie nicht viele verschiedene
Produkte in unterschiedlichen Nischen zu gestalten. Uberlegen Sie sich
ein Produkt, gestalten Sie es, vermarkten Sie es und verdienen Sie Geld

damit und gehen Sie zur nachsten Nische.

Denken Sie daran, wenn Sie es sich leisten kdnnen, beschaftigen Sie
einen Freiberufler, der Ihnen die Produktentwicklung abnimmt, denn
dadurch kénnen Sie Produkte schneller auf den Markt bringen und sich

darauf konzentrieren, Ihr Unternehmen zu entwickeln.

Informationsmarketing ist nicht mehr wegzudenken, egal was andere
sagen. Es ist eine der besten Méglichkeiten, ein Unternehmen mit wenig
Eigenkapital zu starten. Egal, welche Fahigkeiten oder Bildung Sie haben,
Sie kdnnen -Information verdffentlichen und Geld verdienen, indem Sie

sie vermarkten.
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